高等教育自学考试商务俄语专业
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编写前言
为了适应社会主义现代化建设事业对培养人才的需要，我国在20世纪80年代初建立了高等教育自学考试制度，经过近20年的发展，高等教育自学考试已成为我国高等教育基本制度之一。高等教育自学考试是个人自学，社会助学和国家考试相结合的一种新的高等教育形式，是我国高等教育体系的一个组成部分。实行高等教育自学考试制度，是落实宪法规定的“鼓励自学成材”的重要措施，是提高中华民族思想道德和科学文化素质的需要，也是造就和提拔人才的一种途径。应考者通过规定的考试课程并经思想品德鉴定达到毕业要求的，可以获得毕业证书，国家承认学历并按照规定享有与普通高等学校毕业生同等的有关待遇。

从80年代初期开始，各省、自治区、直辖市先后成立了高等教育自学考试委员会，开展了高等教育自学考试工作，为国家培养造就了大批专门人才。为科学、合理地制定高等教育自学考试标准，提高教育质量，全国高等教育自学考试指导委员会（以下简称全国考委）组织各方面专家对高等教育自学考试专业设置进行了调整，统一了专业设置标准，全国考委陆续制定了几十个专业考试计划。在此基础上，各专业委员会按照专业考试计划的要求，从造就和选拔人才的需要出发，编写了相应专业的课程自学考试大纲，进一步规定了课程学习和考试的内容与范围，有利于社会助学，使自学要求明确，考试标准规范化、具体化。

黑龙江大学考委根据国务院发布的《高等教育自学考试暂行条例》，参照教育部拟定的普通高等学校有关课程的教学大纲，结合自学考试的特点，组织制定了《国际贸易实务自学考试大纲》。

《国际贸易实务自学考试大纲》是该课程编写教材和自学辅导书的依据，也是个人自学，社会助学和国家考试（课程命题）的依据，希望各位应考者及授课教师应认真贯彻执行。

黑龙江大学应用外语学院

二零零九年十月
编写说明

中国加入WTO 意味着中国将进一步与世界各国的政治、经济、文化各个方面的交流与合作力度的加大。然而，中国经济的发展在许多领域里都面临着人才匮乏的局面，特别是能够适应国际竞争需要的国际管理人才，因此，培养并造就一批优秀的国际化人才，是我们在新一轮国际竞争中赢得主动的关键。

黑龙江大学应用外语学院正是根据人才市场的这一需求，凭借多年开办应用俄语专业的经验以及雄厚的应用俄语师资力量，特开办了商务俄语专业（本科段）。一方面为国家解决国际性商务人才缺乏尽一份微薄之力；另一方面，也为有志于在国际商务方面有更深要求的人士，提供了一个深造的机会。为此，我们经过课程的精心论证、挑选了有丰富教学和实践经验的教师，认真的选择了有针对性的教材来满足学员的要求。

根据《国际贸易实务》的课程要求，我们编写了本书的考试大纲。本考试大纲依据高等自学考试商务俄语专业（本科段）的考试计划的要求编写而成，注重考核学生运用基本技能解决实际问题的能力。

针对以上要求，本考试大纲进一步规定了课程学习和考试的内容与范围，有利于社会助学，使自学要求明确，考试标准规范化、具体化。本考试大纲的目的在于使学生在学习的过程中，能够思路清晰、重点突出、一目了然。知道哪些知识应该必须掌握；哪些知识应该理解；哪些知识应该作为一般性的了解；同时也有利于学习者学以致用，并能够帮助学员最大限度的发挥自己的潜能达到学习的目的，顺利的通过考试，用所学到的知识解决实际工作中的问题。能够达到这样一个目的，是我们开办商务俄语专业（本科段）的办学目的，也是广大学员所衷心希望的。

一、课程的性质和学习目的

1.本课程的性质

“国际贸易实务”是高等自学考试商务俄语专业本科段的必考的基础课程。本课程是一门专门培养学员掌握、理解和应用国际贸易的基本规律、基本技能和基本知识而设置的一门专业课程。
通过本课程的学习，应考者应达到普通高等学校商务俄语专业本科阶段的水平。
2、本课程设置的目的
本课程设置的目的在于为专门研究国际间商品交换的具体过程的学科学生提供，是一门实践性和应用性很强的课程。
3、总体课程教学要求

“国际贸易实务”是专业基础课，要求学生在学习的过程中，应明确学习目的，全面、系统地掌握国际贸易的基本规律、基本技能和基本方法，充分认识国际贸易的专业性和复杂性，了解我国以及国际上普遍接受的各种贸易惯例和规则，培养和提高分析问题和解决问题的能力，为学习其他课程以及毕业后做好对外贸易工作打下良好的基础。

4、本课程与其它专业课的关系

“国际贸易实务”是高等自学考试商务俄语专业独立本科段的必考基础课程， 本课程作为本专业的核心课程之一，有着很重要的承上启下的作用。“国际商务谈判”是国际贸易的前提，国际贸易同样需要“国际商务合同”的支持。

5、学时安排

“国际贸易实务”为4学分的基础的课程，其授课进程为18周，每周4学时。
二、有关说明和实施要求
1、考纲与教材的关系

本考试大纲本着科学性、指导性、可行性和可检查性的原则，所作的各项规定是检查学习质量的依据。“国际贸易实务”教材的总体要求和总体水平以及教材的选材、习题设计等方面与大纲中规定的课程性质、任务、内容、考核目标等方面的内容相一致。

2、考核目标
为了使本课程的自学考试达到标准化、规范化的要求，本大纲在规定各章自学考试内容提要的基础上，对各章规定了考核目标，包括考核知识点和考核要求，明确考核目标、可使应考者进一步了解考试内容和要求，知道怎么学和怎么考，更有目的有计划地学习教材；可使社会助学单位知道应该如何组织教学，根据应考者的实际情况进行辅导，使之达到既定的要求；可使命题单位正确把握试题的广度、深度和难易程度。

考核知识点是指考核知识范围的广度，明确考生最低限度应该掌握的知识内容。考核要求是指需要应考者掌握知识的深度和应用知识的能力。本大纲中的考核要求按照“识记”、“领会”、“应用”三个应达到的能力层次来规定。三个能力层次是递进的等级关系，各个能力层次的含义如下：

识记：能认知有关的概念、原则、方法的含义，并能表述和判断其是与非。这是最低层次的要求。

领会：在识记的基础上，能全面把握有关的基本概念、基本原则、基本方法、并能表述其基本内容和基本道理，分析相关问题的区别和联系。这是较高层次的要求。

应用：在领会的基础上，能运用基本概念、基本原则、基本方法等去分析有关的理论问题，处理某些实际问题，进行分析。这是最高层次的要求。
3、命题原则

（1）本课程考试的命题，应根据本大纲所规定的考试内容提要和考试目标，确定考试范围和考核标准，不要扩大或缩小考试范围，也不要提高或降低考核标准。考试内容要覆盖到各个章节，并适当突出课程的重点内容，难易程度要适中。            

（2）试题要合理安排题目的考察能力层次结构。每份考卷中各种能力层次题目所占的分数比例一般为：识记占20%，领会占30%，应用占50%。                            

（3）试题要合理安排难度结构。试题难易程度可分为易、较易、较难、难四个等级。每份试卷中，不同难易程度试题的分数比例一般为：易占20%；较易占40%；较难30%；难占10%。

试验难度和能力层次不是一个概念，在各能力层次中都会有不同难度的问题，切勿将二者混淆。在每一个能力层次的题目中，都会难易程度不同的问题。

（4）本课程试卷采用的题型一般有：单项选择题、多项选择题、填空题、名词解释题、简答题、论述题等。题型举例另列。
4、学习要求

在每章的“学习目的和要求”中，对不同的问题的学习要求，选用几种不同含义的词汇加以表述，以体现学习应达到的深浅程度。对基本概念和基本原理问题，分别采用“了解”、“理解”和“深刻理解”等词汇来表述。

了解：是指要求应考者对本课程的基本知识和相关知识应有所知晓。

理解：是指要求应考者对课程的基本概念和基本原则，要在了解的基础上，知道“是什么”并从道理上懂得“为什么”。

深刻理解：是指要求应考者对本课程的重要概念和重要原理，要在一般理解的基础上，能融会贯通地分析其基本特征和全部内涵，论述其他概念、原理的相关性。

对基本方法和基本技能问题，分别采用“初步掌握”、“掌握”和“熟练掌握”等词汇来表述。

初步掌握：是指要求应考者对某些方法和技能，要一般地了解其基本做法，能够对照教材进行操练，以便在后续课程如学习，在工作实践中熟练运用。

掌握：是指要求应考者对基本方法和基本技能，不仅要知道“是什么”，“为什么”，而且要学会“怎么做”、“在什么情况下如何处理”，要能够独立操作。

熟练掌握：是指要求应考者要能综合运用所学的基本方法和基本技能，根据所给定的特殊条件，灵活自如地处理专业问题。

上述要求很难截然区分，这里只是做一概要的界定。

5、自学教材

（1）指定教材

《商务俄语国际贸易实务教程》姜丽娟 主编 2009年10月出版

（2）专业自学参考书

《国际贸易实务》，东北财经大学出版社，2006年版
6．自学方法

根据本课程的目的要求，应考者在学习中应该着重掌握以下几个环节：

（1）认真阅读教材。阅读教材是基本的教学环节。只有把教材仔细消化了，其他学习环节才能搞好。如果不把教材真正弄懂弄通，就忙于阅读其他教学资料或做复习题，必然事倍功半。阅读教材前，应先看自学大钢中的学习目的和要求及内容提要，理解每一章节的要点，然后系统地读书。读书时，首先要掌握每一章的梗概，弄清每一章的重点内容；其次在全面理解每章内容的基础上，要把本章与以前各章内容联系起来加以思考。

（2）作好读书笔记。写读书笔记是巩固所学知识的一个重要方法，这对于自学尤为重要。阅读教材是理解课程内容的基础，但看了书并不一定就能弄懂弄通，更不一定就能学得扎实。要切实掌握课程内容，必须将读书与思考结合起来，手脑并用，通过笔记用自己的俄语表述出来，变成自己的东西。

写笔记的方法可以多种多样，如写内容提要、名词解释、问题解答、学习心得等等。

（3）参阅有关资料。《商务俄语国际贸易实务》一书中包含大量的概念、基本术语及专业知识等内容。应考者如觉得书上解释不够详细，还可适当查阅一些参考书，如百科全书等。

（4）认真完成作业。《商务俄语国际贸易实务》每章都设有相应复习题，应考者应在认真读书的基础上做好这一练习，以便复习巩固所学知识。在完成作业过程中要注意三个问题：看清题意，按复习题中提出的要求进行；仔细做题，要认真细致地对待作业中的语言，努力做到用词恰当，语法正确；尽是用自己的语言来回答问题。书上的复习题是为应考者掌握各章的重点提供线索的，不是考试题。考试题中会有各种变化。

（5）注意联系与对比，同时结合参考书。

7、社会助学
社会助学是高等教育自学考试的必要条件，要切实抓好。社会助学单位和辅导教师应注意如下几项要求：

（1）要把握社会助学的正确导向。社会助学单位和辅导教师应根据自学考试大纲规定的考试内容和考核目标，认真研究指定教材，明确本课程的特点、学习范围和学习要求，对自学者进行切合需要的辅导，并从学习方法上给以指导。特别要注意引导他们全面系统地掌握课程内容，不搞猜题押题，防止把“助学”变成“助考”。

（2）要正确处理专业知识和实际运用俄语能力的关系。要自学者一方面要求了解和掌握关于市场营销及国际市场营销等方面的基础知识，另一方面则通过听讲、阅读、讨论、做作业等方式，扩大词汇量，复习巩固综合俄语课中所学到的知识和技能，进一步提高实际运用俄语的能力。
（3）要正确处理一般和重点的关系。课程内容有一般和重点之分，但两者是密切联系，不可分离的，不掌握全面就不可能深入重点，而且考试的内容要覆盖全部课程的。因此，社会助学单位和辅导教师都应指导自学者全面系统地学习教材，掌握全部考试内容和考核知识点，在此基础上再对重点问题深入研究。要此导自学者把全面理解和重点深入探讨结合起来，切忌孤立地只抓重点。

（4）要正确处理基础知识和应用能力的关系。社会助学单位和辅导教师既要重视基础理论知识，又要重视语言应用能力的培养；要在全面辅导的基础上，着重培养应考生分析问题和解决问题的能力，引导学员将简单应用综合应用联系起来，把学到的有关基础理论知识和技艺转化成应用的能力。

三、课程内容和考核目标

第一章 贸易术语
1. 学习目的和要求
通过本章学习，了解国际贸易的基本知识，理解国际贸易的基本概念：掌握国际贸易术语在国际贸易活动中的使用。
2、 学习要点
第1节 国际贸易概述
1． 国际贸易的概念

2． 国际贸易客体的分类

3． 国际贸易的实现方式

4． 当代国际贸易发展状况

第2节 国际贸易术语及国际惯例
1． 贸易术语的含义

2． 贸易术语的意义
3． 贸易术语的国际惯例
4． 国际贸易术语解释通则-2000
第3节 主要的贸易术语
1．FOB….指定装运港

FOB术语是国际贸易中常用术语之一。买卖双方责任与义务的划分。风险划分的确切含义。船货衔接问题。装船费用的负担问题，即术语的变形。个别国家对FOB的不同解释。

2．CFR…指定目的地港

CFR术语是国际贸易中常用术语之一。买卖双方责任与义务的划分。风险划分的确切含义。租船订舱与支付运费问题。卸货费用的负担问题，即术语的变形。特别注意的是，卖方在交货装船后必须及时向买方发出装船通知。

  3．CIF…指定目的地港

CIF术语是国际贸易中常用术语之一。在实际业务中，将该术语称为“到岸价”是一种误解。买卖双方责任与义务的划分。风险划分的确切含义。关于保险险别问题，租船订舱，卸货费用负担问题即术语变形。

4．FCA…货交承运人。。。指定地点

FCA术语是国际贸易中常用术语之一。买卖双方责任与义务的划分。FCA 在不同运输方式下的交货条件。关于FCA风险转移问题。有关买卖双方费用划分问题。

5．CPT…运费付至。。。指定目的港

CPT术语是国际贸易中常用术语之一。买卖双方责任与义务的划分。CPT 适合于任何运输方式。有关风险划分界限问题。注意CPT与CFR的异同。

6．CIP…运、保费付至。。。指定目的港

CIP术语是国际贸易中常用术语之一。买卖双方责任与义务的划分。适合于任何运输方式。有关风险划分界限问题。正确理解卖方保险问题。注意: CIP与CIF的异同。
第4节 其它贸易术语
1．EXW是工厂交货价。

它代表了在商品的产地和所在地交货的交易条件。卖方承担责任最小。它适合于任何运输方式。在买方不能办理出口手续的情况下，不宜使用该术语。

2．FAS是装运港船边交货。

它代表了卖方要在指定的装运港将货物交到买方所指派船只的船边。它适用于水上运输方式。在卖方不能取得出口许可证的情况下，不宜使用该术语。

3．DAF是边境交货价。

它代表了卖方将货物运至边境指定地区，并办理出口结关手续。买卖双方承担的责任、风险和费用均以边境交货地点为界。它主要用于两国有共同边境，并采用铁路或公路运输方式。

   4．DES是目的港船上交货。

它代表了卖方将货物按通常航线和惯常方式运到指定的目的港，并在船上交货。该术语才是“到岸价”。DES适用于水上运输方式。

5．DEQ是目的港码头交货。

它代表了卖方负责将货物运到指定目的港，并卸至码头上，在码头上交货。该术语要求卖方办理进口结关手续并支付关税。DEQ仅适用于水上运输。

6．DDU是未完税交货。

它代表了卖方将货物按惯常的方式运到进口国指定目的地，并交给买方，但无须办理进口手续和交纳进口关税。该术语适合于任何运输方式。

   7．DDP是完税后交货。

它代表了卖方要负责将货物运到进口国的指定地点，把货物交给买方手中，并承担进口关税。它是卖方承担责任最大的术语。 DDP运用于任何运输方式。

第五节 贸易术语的选择
三、考核目标

1. 考核知识点

国际贸易术语的概念；国际贸易术语的含义及应用。
2．考核要求

识记：国际贸易术语的概念
领会：有关贸易术语的国际贸易惯例《2000通则》的概述和结构
应用：主要贸易术语简介
第2章   商品（货物）
一、学习目的和要求

通过本章学习，了解货物质量和数量的计量、包装的必要性，国际贸易中影响包装类型的因素及包装中需要改进的地方；理解包装的类型；掌握包装麦头标记的用法及包装的必要条款。
二、学习要点

第一节 货物的质量
1． 质量的含义

2． 确定质量的方式
第二节 合同中货物质量条款
第三节 货物的数量

1．数量的计量单位

2．确定数量的程序

第四节 合同中货物数量条款

第五节 包装和标志

1．包装的含义

2．包装的功能

3．包装的要求

4．包装的种类

5．标志的含义

6．标志的功能

7．对标志的要求
8．标志的种类：运输标志、指示标志、警示标志

第六节 合同中有关包装和标志的条款

第七节 货物的价格

1．价格的含义

2．确定货物价格的方式

第八节 合同中的价格条款
三、考核目标

1. 考核知识点

1）货物质量的确定方式

2）货物数量的计量单位及确定方式

3）货物包装的必要性

4）包装的类型

5）包装标记

6）标志的要求

7）包装条款
2．考核要求

识记：包装类型；包装标记

领会：标记的要求，货物的价格
应用：合同中的货物质量和数量的表示方法；包装的要求。
第三章   国际货物运输
一、学习目的和要求
通过本章的学习，了解有关国际货物运输方面的基本知识，具体掌握运输方式的选择，合同中装运条款的规定及各种装运单据的运用。

二、学习要点
第一节 概述
第二节 国际货物运输方式
  1．海运
  1）商船的分类：班轮和不定期货船

  2）班轮海洋运输的一般过程，班轮的特点。

  3）运费费率

  4）装运条款：装运期，装卸港，装船通知和分批及转运条款。

  5）益短装条款

  2．铁路运输
  3．空运

  4．公路运输
  第三节 销售合同中的运输条款

  第四节 主要运输单据

  1．海运提单

  1）什么是海运提单

  2）海运提单的功能

  3）提单的内容

  4）提单的种类

  2．铁路运单

  3．空运运单

  4．公路运单

  5．河运运单

  6．多式联运
三、考核目标

1. 考核知识点

1）班轮海洋运输的一般过程，班轮的特点。

2）提单：单据的作用，提单的类型、提单的内容

3）铁路运单、空运运单、公路运单

4）多式联运的单据
2．考核要求

识记：国际货物运输方式

领会：班轮海洋运输的一般过程，班轮的特点

应用：提单，单据的作用，提单的类型

第四章   国际货物运输保险
一、学习目的和要求
通过本章的学习，了解国际货物运输保险的基本知识，具体掌握合同保险条款的内容及规定方法。
二、学习要点

第一节 保险概述
1．保险期限

2．保险额

3．保费

4．保险赔付
第二节 国际海洋运输保险的范围
1．保障的风险

2．保障的损失

3．保障的费用

  第三节 我国海洋运输保险的种类

  第四节 伦敦保险协会-海洋运输保险条款

  第五节 陆路运输、空运的风险

  第六节 国际货物运输保险合同的条款及规则

  第七节 合同及保单

  1．保单

  2．保险凭证

  3．联合凭证

  4．背书
三、考核目标

1. 考核知识点

1）保险的定义

2）海洋保险的范围
3）货物保险的基本原则
4）一般货物保险的主要险别

5）保单的主要类型

6）货物保险的索赔
2．考核要求

识记：海洋保险的范围

领会：货物保险的基本原则，一般货物保险的主要险别

应用：保单的主要类型

第5章 支付条款
一、学习目的和要求
通过本章的学习，熟悉和掌握有关国际货款收付方面的基本知识，具体了解各种支付手段和支付方式的运用以及如何在合同中规定支付条款。
2． 学习要点 
第一节国际贸易中的支付手段

1．汇票的定义、汇票中的内容及种类

2．本票的定义

3．支票的定义
第二节 支付方式
1． 银行汇款：电汇、信汇、票汇
2． 托收：托收的基本形式；跟单托收的定义，种类。
3． 信用证：跟单信用证的定义、参与方，跟单信用证的基本内容及信用证的种类，使用信用证的优势，信用证的检查。
4．跟单信用证统一惯例 UCP600

5．银行担保

   第三节 支付条款

三、考核目标

1.考核知识点

1）汇票的定义、汇票中的内容及种类

2）跟单托收的定义，种类

3）跟单信用的定义、参与方，跟单信用证的基本内容及信用证的种类，使用信用证的优势，信用证的检查。

2．考核要求

识记：汇票的定义、汇票中的内容及种类；跟单托收的定义，种类
领会：跟单信用的定义、参与方，跟单信用证的基本内容及信用证的种类，使用信用证的优势，信用证的检查
应用：在实践中如何使用信用证
第六章  海关检验
一、学习目的和要求
通过本章的学习，了解如何检验货物，初步掌握海关边检的相应规定和规则，以及在货物进出口需要办理的相关手续。
二  学习要点

第一节 商品的检验
1．商品的接收和接受

2．检验的时间和地点

3．检验的方式和标准

4．检验机构

5．检验证明

第二节 海关手续
三、考核目标

1.考核知识点

1． 商品的接收和接受

2． 检验的时间和地点

3． 检验的方式和标准

4．检验证明
2．考核要求

识记：商品的接收和接受； 
领会：检验的时间和地点；海关手续
应用：检验的方式和标准；检验证明
第七章  谈判、进出品合同的签订与履行
一、学习目的和要求
通过本章学习，了解商务谈判的方式与技巧，掌握签订商务合同的规则与合同过程中的相关问题。
二、学习要点

第一节 对外贸易合同
1． 对外贸易合同

2． 签订对外贸易合同的程序

第二节 谈判
1．谈判方式
2．如何进行谈判

第三节 书面合同的签订

1．什么是外贸合同

2．国际商务合同的准备与签订

3．国际合同的签订方式

第四节 合同的履行

1．进口合同的履行

2．出口合同的履行
三、考核目标

1.考核知识点
1）对外贸易合同及其签订程序、方式

2）谈判方式与技巧

3）进出口合同的履行

2．考核要求

识记：谈判方式与技巧
领会：对外贸易合同及其签订程序、方式
应用：进出口合同的履行
第八章  仲裁、索赔和不可抗力
一、学习目的和要求
通过本章学习，了解不可抗力的初步掌握不可抗力的法律后果和对外贸易仲裁在商务争议中的作用，以及如何规定合同中的相应条款。
二、学习要点

第一节 仲裁
1． 什么是仲裁

2． 仲裁的条件
第二节 索赔
1． 什么是索赔

2． 提出索赔
3． 索赔的程序
4． 索赔函
5． 复索赔函
第三节 不可抗力

1． 什么是不可抗力

2． 不可抗力包括的内容及解决措施

3． 合同中的不可抗力条款 
三、考核目标

1.考核知识点

1）仲裁及仲裁的条件
2）如何提出索赔、索赔的程序、索赔函的撰写

3）不可抗力的内容

2．考核要求

识记：仲裁及仲裁的条件
领会：不可抗力的内容
应用：如何提出索赔、索赔的程序、索赔函的撰写
第九章  贸易方式
一、学习目的和要求
通过本章学习，了解国际贸易中现行的各种贸易方式及其特点。
二、学习要点

第一节 销售及中介业务
1． 商品销售类型

2． 选择和建立销售渠道
3． 中介业务
第二节 招投标
  第三节 代售
  第四节 对销贸易

  1．对销贸易的概念

  2．对销贸易的特点

  3．对销贸易的实质、种类和方式

  第五节 易货贸易
三、考核目标

1. 考核知识点

各种贸易方式的特点

2．考核要求

识记：各种贸易方式及其特点
考试样题：

Ⅰ. Выберите самый подходящий вариант.(10баллов, по 1 баллу)
 1. Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ) как глобальная организация, регулирующая таможенно-тарифные вопросы мировой торговли, была создана в Женеве в        году. 
   A. 1919


B. 1936


C. 1947


D. 1951  

2. Термин        предусматривает минимальные обязанности продавца, а термин DDР, наоборот, предполагает его максимальные обязанности.
   A. FOB


B. СIР


C. DDP 


D. EXW
3. Когда продавец не несет ответственности за качество поставляемого товара, и означает поставку товара "каким он есть",это значит _________.
   A. По стандарту                  B. По техническим условиям.   
C. По образцу                    D. Способ "тель-кель"
........
Ⅱ. Заполните пропуски. (10 баллов, по 1 баллу)
1.Под термином «внешняя торговля» понимается торговля какой-либо страны с другими странами, состоящая из         и экспорта товаров.
2. В международной торговой деятельности, как правило, выделяется четыре крупные группы объектов торговли: товары, услуги,       и интеллектуальная собственность.
3. На практике используются два основных метода осуществления коммерческих операций:          и косвенный.
4.           предполагает установление прямых связей между производителем и потребителем товара, услуг, минуя какие-либо посреднические звенья.
.......
Ⅲ. Переведите следующие термины.(20 баллов, по 2 балла)
1.服务贸易
2.发展中国家
3.交货条件
4.贸易术语
5.净重
6. Международная торговая организация
7. линейное судоходство

8. внешняя упаковка

9. срок страхования

10. документарный аккредитив
......
Ⅳ. Объясните следующие понятия.(15 баллов, по 3 балла)
1. международная торговля
2. условия поставки
3. Международная Торговая Палата
4. перевозчик
5. упаковка
Ⅴ Кратко ответьте на вопросы.(20баллов, по 5 баллов). 
1.Расскажите о способах определения количества товара в контракте купли-продажи.
2. Перечисляйте главные транспортные документы.
......
ⅥПрочитайте следующий контакт и ответьте на следующие вопросы.(20баллов)

КОНТРАКТ № 1372/01
г. Санкт-Петербург, РФ 
(фрагмент)
Предприятие «National Instruments», USА, 6504 Bridge Point Parkway Austin TX 78730-9980, именуемое в дальнейшем «Про​давец», в лице своего уполномоченного представителя г-на Джей​мса Янга, с одной стороны, и организация ООО «Электроимпорт», г. Санкт-Петербург, ул. Морская, 19, именуемая в дальнейшем «Покупатель», в лице своего представителя г-на Троицкого Е.В., с другой стороны, заключили настоящий контракт о нижеследу​ющем.
1. Предмет контракта
1.1. Продавец продал, а Покупатель купил на условиях CIF, г. Санкт-Петебург, в количестве 200 единиц следующий товар: мониторы NIX-1725.
1.2. Поставка товара, указанного в п. 1.1 настоящего контрак​та, будет осуществлена в течение 2 месяцев.
2. Цена
2.1. Цена товара, указанного в п. 1.1 настоящего контракта, составляет 180 (сто восемьдесят) американских долларов за еди​ницу.
2.2. Общая стоимость проданного по настоящему контракту товара составляет 36 000 (тридцать шесть тысяч) американских долларов.
2.3. В стоимость товара включается стоимость упаковки и маркировки товара, расходы по его погрузке и разгрузке, транс​портировке, страхованию, экспортному лицензированию.счета в трех экземплярах;
3. Упаковка и маркировка
Упаковка поставляемого товара должна соответствовать установленным стандартам (или техническим условиям) и гаран​тировать при должном обращении с товаром его сохранность во время транспортировки.
4. Оплата
4.1. Стоимость поставляемого товара оплачивается путем выставления аккредитива в банк «Эксима-Банк» РФ, г. Санкт-Петербург, ул. Чайковского, 39.
4.2. Покупатель обязуется открыть в течение 14 дней после подписания настоящего контракта безотзывный делимый доку​ментарный аккредитив на общую сумму стоимости поставляе​мого по настоящему контракту товара.
5. Санкции
5.1. Если Продавец не поставит товар в установленный в п. 1.2 настоящего контракта срок по причинам, за которые несет ответ​ственность, он платит Покупателю штраф.
5.2. Штраф начисляется начиная с первого дня по истечении установленного в п. 1.2 настоящего контракта срока, в размере 0,5% от стоимости непоставленного в срок товара за каждую не​делю просрочки в течение первых четырех недель и 1 % — за каж​дую последующую неделю.
5.3. Штраф будет удерживаться с суммы, предназначенной для оплаты стоимости поставленного товара. В случае если По​купатель по какой-либо причине не удержит штраф при оплате счета Продавца, последний обязан оплатить сумму штрафа по первому требованию Покупателя.
5.4. В случае если просрочка поставки товара превысит 3 ме​сяца, Покупатель имеет право отказаться от контракта или его части.
Вопросы:

1. Где заключили этот контракт?

2. Кто выступает продавцом в контракте?
3. Расскажите об адресе покупателя.
4. В каком случае про​давец обязан оплатить штраф? 
5. В какое случае покупатель имеет право отказаться от контракта или его части?
.....
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